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O MELHOR NEGÓCIO É A VISÃO DE MERCADO

É singular satisfação dizer o quanto algumas pessoas têm demonstrado magníficas visões de mercado, recebendo muito reconhecimento profissional e sucesso com isso. O mercado está repleto de produtos que atendem exatamente as necessidades de cada tipo de cliente e a todo o momento surgem novos nichos de mercado com expectativas exorbitantes os quais são alvos de novas idéias e exploração de gente detentora de habilidade empreendedora. Serviços apaixonantes capazes de fazerem com que os clientes troquem, por pelo menos alguns momentos, seu lar para permanecerem mais um pouquinho “comprando” serviços variados. Ações estão sendo observadas no mercado e que neste trabalho apresentarei com total dedicação e apreço. 
Para enfatizar o exposto, relacionarei algumas oportunidades de negócios encontradas atualmente no mercado por meio de pesquisas contemporâneas:

1. Receptividade turística - Realização de tour com turistas (clientes nacionais e/ou internacionais) tendo como base os principais pontos turísticos do país. Essas organizações podem prestar serviços de hotelaria ou não, algumas somente recebem seus clientes no aeroporto ou rodoviária, apresentam as belezas dos pontos turísticos da cidade e no final do dia voltam ao ponto de partida ou, conforme o caso, para um hotel.
2. Comércio de animais silvestres - Para iniciar esse negócio o empreendedor necessitará de autorização junto ao IBAMA (Instituto Brasileiro do Meio Ambiente e dos Recursos Naturais Renováveis) e contratar profissionais de biologia e medicina veterinária. Nicho de mercado que cresce bastante porque em virtude de residir em casas ou apartamentos pequenos, algumas pessoas preferem animais que não ocupam muito espaço, por exemplo, o lagarto e a tartaruga. 

3. Serviços voltados para o público da terceira idade - Com o passar do tempo naturalmente deixamos de freqüentar alguns lugares e passamos a freqüentar outros. Uma organização poderá planejar serviços que levantem a auto-estima do idoso. Ao fazer isso, além de estarem atendendo aos propósitos de seus negócios também estará demonstrando preocupação social com o bem estar das pessoas mais antigas, isso é responsabilidade social, conceito recente desenvolvido por Peter Drucker.
4. Produtos reciclados - Especial atenção deve ser dada a esse ramo de negócio. Hoje em dia, com a presença de problemas de queimadas e desmatamento nas florestas brasileiras juntamente com as justificadas preocupações do ser humano com o meio ambiente tornam promissora a questão de pesquisar e desenvolver produtos reciclados. Esse negócio possui grande relevância porque o mundo vive o problema do aquecimento global.
5. Comércio de insumos provenientes de lixo inorgânico - Mais uma vez a questão da responsabilidade social se apresenta neste trabalho. Alguns consumidores só compram em empresas envolvidas em alguma atividade de cunho social. Coletar, tratar e transformar lixo inorgânico em matéria-prima para vender para outras empresas ou até mesmo utilizar no seu próprio processo produtivo é com certeza um diferencial competitivo imprescindível hoje em dia, capaz de cria vantagem competitiva para as empresas que o faz.   
6. Restauração de produtos - Colecionar é uma ação emotiva. O colecionador guarda objetos consigo porque gosta, porque o agrada, porque reserva bons sentimentos etc. Sabemos que nada dura para sempre e que um dia essa pessoa precisará de um restaurador para dar ao seu objeto características próprias de um novo. Os principais produtos restauráveis no mercado são: automóveis, livros, roupas, móveis etc e o custo desse serviço é diretamente proporcional ao estado físico que o produto se encontra.
7. Amor e Amizade via internet - Para os mais ocupados esse é um serviço de grande valia, pois através de computador podem comunicar-se com várias pessoas , inclusive ao mesmo tempo e no exterior também. A necessidade de flertar quase sempre fala mais alto que a falta de tempo e daí surge sempre uma amizade aqui ou um namoro ali. As empresas exploram muito esse nicho de mercado.
8. Guarda volumes em grandes quantidades - Para iniciar esse tipo de negócio é necessário prover grande espaço. Os clientes que viajam e não têm lugar para guardar seus pertences não os podem levar e então optam em deixá-los guardadinhos em empresas que exploram esse ramo de negócio. Os objetos guardados e o tempo de guardo são definidos em relação com as necessidades de cada cliente, o que importa é que tudo pode ser estocado e por tempo indeterminado. Geralmente o cliente fica com uma cópia da chave do galpão e a limpeza e manutenção dos produtos pode ser incumbência da empresa ou do consumidor, seguindo o que determina o contrato entre as partes.
9. Venda de objetos domésticos - Algumas circunstâncias, como o trabalho, por exemplo, fazem com que algumas pessoas procurem outras cidades e até mesmo países para morar. Algumas empresas prestam serviços que consistem na venda de todos os objetos da casa do cliente. É assim: o cliente se muda, leva o que pode e o que precisa e o restante deixa para a empresa especializada vender. O material é especificado em inventário e os valores são apresentados em contrato de compra e venda.
10. Refeição em conservas - A falta de tempo é um fator presente na vida de muita gente e com isso a alimentação diária se torna um problema para essas pessoas. Algumas organizações perceberam esse problema e desenvolveram produtos para satisfazem as necessidades de seus clientes. Alimentos em conservas, pré-cozidos dão satisfação para esse tipo de pessoa. Cardápios variados e disposição de logística confiável formam o elenco de vantagens competitivas para esses empreendimentos.

11. Consultoria de segurança - É um nicho de mercado em expansão em decorrência do aumento generalizado dos índices de criminalidade. Alguns profissionais estão buscando cursos de especialização, inclusive no exterior, e fazem consultorias voltadas para caráter pessoal e também para residências e sedes organizacionais. O público alvo desses serviços são as classes sociais A e B, uma vez que as classes menos favorecidas financeiramente infelizmente não podem arcar com os custos de contratação desses tipos de serviços.
12. Eco turismo - A constante preocupação com a natureza, o contato com belos e exóticos animais, o ar livre de poluição, rios com corrente de água cristalina etc. fazem com que as distâncias entre os seres humanos e a fauna e flora reduza cada vez mais. Esses ambientes naturais são explorados por empresas que identificaram necessidades de clientes que procuram deixar de lado o stress do dia-a-dia.
Existem vários outros serviços além das doze poderosas visões de negócio apresentadas acima, mas esclarecemos que o intuito e fundamento desse trabalho é evidenciar e despertar o espírito empreendedor das pessoas que o lerem. Com isso, torna-se importante ressaltar que a habilidade de percepção de oportunidades não é conseqüência de formação profissional, pois muitas das oportunidades iguais as mencionadas acima foram e serão desenvolvidas também por muitas pessoas sem formação acadêmica, que jamais usaram capelo em atos solenes, sem experiência de cátedra, sem experiência de mercado e até mesmo ausentes da área de negócios. Contudo, são pessoas dignamente destras acima de tudo. 
Entretanto, uma vez implantada, isto é, a partir do momento que se constitui uma entidade empresarial torna-se imprescindível a contratação de um administrador de empresas formado, registrado num dos Conselhos Regionais de Administração e atualizado com suas anuidades para que seu negócio deslanche e ao mesmo tempo atenda as exigências legais do Órgão Profissional. 
O administrador de empresas é o único profissional do mundo responsável pela maximização dos níveis de lucratividade da empresa (empresas com finalidade lucrativa), sem ele seu negócio certamente correrá sérios riscos. Portanto, as funções do administrador são bem abrangentes de forma a também atender necessidades de ONG’s, igrejas, empresas públicas, faculdades, hospitais etc. levando para o mercado consumidor, de forma perfeita, a proposta de empresas filantrópicas. Nesse contexto, uma ONG precisa vender sua proposta social, uma igreja precisa aumentar o número de fiéis e uma faculdade precisa de mais alunos, daí surge a necessidade de administração eficiente e eficaz.
Sugiro que você observe o mercado constantemente, identifique as oportunidades contidas no mesmo, reserve um capital para investimentos, contrate um administrador para elaborar um plano de negócios e um planejamento estratégico eficiente, eficaz e criterioso, legalize seu empreendimento, lucre bastante e seja muito feliz e vencedor no seu novo trabalho.
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