[image: image1.jpg]





CONVICÇÃO

Não são raras as situações em que submetemos à apreciação de terceiros uma proposta inovadora, movidos pela esperança de uma adesão entusiástica ou, pelo menos, do apoio que incentiva e somos surpreendidos por posicionamentos não esperados.

De uns, com foco na própria dificuldade financeira, reforçada por outros exemplos do seu conhecimento, antevêem a catástrofe e recomendam a desistência.

São os arautos do pessimismo.
De outros, a partir dos modelos mínimos com que conduzem a vida, percebem uma complexidade difícil de ser compreendida pela maioria, prevêem limitação de mercado e acompanham a recomendação dos primeiros.

São os humildes sem projetos.

Alguns arrogantes, adoradores da literatura estrangeira, sem nunca terem ultrapassado os limites do seu município, se surpreendem quando “um nativo” ousa propor algo diferente do primeiro mundo.  Para tal petulância somente o descrédito e o silêncio.
São vítimas da colonização.
Da própria família, ainda ligada aos tombos do velocípede na infância, vem a percepção das dificuldades, desacreditando da nossa capacidade de inovar.

São os congeladores de imagem.

O que esquecemos de tudo que já lemos e escrevemos sobre a teoria de mudança é que o ser humano, quando desafiado pelo novo, entra em perplexidade, desenvolvendo insegurança para julgar.

O cavalo de tróia, o inverno russo, as novas tecnologias são exemplos clássicos.
Ante a dúvida para decidir, o ser humano vale-se da lei do menor esforço, preservando sua zona de conforto, optando por uma postura conservadora, aquela que não muda.  Lava as mãos.

Em quaisquer das situações exploradas, até então, o empreendedor não obteve o apoio que necessitava para prosseguir.  Constata que para a maioria, pensar dá trabalho.

Acho que foram estes os motivos que levaram Andrew Carnegie a afirmar: “Não desanime quando outras pessoas lhe disserem que a ocasião não é oportuna. A ocasião é sempre oportuna para o homem que sabe o que quer e se lança ao trabalho para conseguí-lo.”

“A fé viva não é patrimônio transferível. É conquista pessoal.”

(André Luiz)
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